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Ismeretanyag leirdsa:

A tantargy célja a hallgatok alapveto vallalati, kereskedelmi és gazdasagi ismereteinek szintetizalasa,
gondolkodasi képességeinek kialakitasa a gyakorlat kovetelményeinek szem el6tt tartasaval. A targy
feldleli a kereskedelem, mint szolgaltatd tevékenység szerepét a nemzetgazdasagban, a termékpalya
kapcsolatokat, az értékesitési csatornakat. Megismerteti a hallgatokat az agazati er6forras sziikséglet
tervezési, koltség-, arképzési sajatossagaival, azok finanszirozasi kérdéseivel, tovabba a makro- és
versenypiaci kapcsolatokkal, az etikus kereskeddi magatartas elveivel. A vizsga jegy kialakitasa az
évkozi teljesitmény (egy ZH, egyéni feladat, orai részvétel) figyelembevételével félév végi vizsga
keretében keriil értékelésre.

A targy részletes leirasa, iitemezés:

Oktatasi
hét

Elbadasok és gyakorlatok témakorei

L.

A kereskedelem makro- és mikro6konomiai funkcioi. A hazai kereskedelem rendszere,
fejlodése, nemzetk6zi és hazai kereskedelem alakulésa, trendjei.

A kereskedelmi vallalkozas jellemzdi. A kereskedelmi vallalkozasok rendszerezése
(tevékenység, vallalkozasi forma, méret, egyiittmiikodési kapcsolatok. Az {izletlancok
szerepe a hazai kereskedelemben. Franchise és franchise-szerti miikodés.

A kereskedelmi vallalkozast befolyasold tényezok. Szervezeten kiviili makro tényezok. A
kereskedelmi tevékenység jogi/kdzgazdasagi szabalyozasa és annak hatasa a
vallalkozasokra.

Mikrokornyezeti tényezok. A vevok (fogyasztdok, szervezetek) hatasa a tevékenységre. A
konkurencia hatasa a vallalati tevékenységre. Bels6 tényezdk (szervezet, gazdalkodas)
hatasa a tevékenységre.

Az aruforgalom jellemz0i, szakaszai. A beszerzési, készletezési és értékesitési
tevékenység feladatai és szervezeti struktiraja a kereskedelmi vallalkozasoknal. Az
iizletldncok aruforgalmanak szervezése.

Az értékesités elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek, mutatdoszamok,
értékelési eljarasok. Internetes kereskedelem gazdasagtana.

Termékpalyak elemzése (food és non-food termékpalyak)

A készletezés elemzése és tervezése. Elemzési és tervezési modszerek, mutatoszamok,
értékelési eljarasok. A készlet nagysaganak, Gsszetételének és valtozasanak hatasa a
gzdalkodasra.

A kereskedelmi tevékenység targyi és személyi feltételei, tervezése. Targyieszkoz
gazdalkodas a kereskedelmi vallalatoknal. A 1étszamgazdalkodas elemzése és tervezése,
elemzési modszerek.

10.

Kereskedelmi vallalkozasok gazdalkodasa. Arképzés és arrésgazdalkodas. Az arak
felépitése a kereskedelemben, arképzési modszerek a gyakorlatban. Az arréstomeg
elemzése és tervezese, elemzési és tervezési modszerek, eljarasok.

11.

Kereskedelmi vallalkozasok koltséggazdalkodasa. Kiemelt koltségek a nagy- és
kiskereskedelemben. A bérkoltség jelentdsége a koltséggazdalkodasban. Készpénz és
likviditismenedzsment.

12.

A koltségek elemzése €s tervezése, elemzési és tervezési modszerek. A gazdalkodas
eredménye. Az eredményre hatd tényezok, az eredmény novelésének modszerei.




13. El6adasok, ZH

14. El6adasok, Pot ZH

Félévkozi kovetelmények

A félév soran a hallgatok 1 alkalommal zarthelyi dolgozatot irnak, emellett 6nallo feladatként
esettanulmanyt kell késziteniiik egy egyénileg kivalasztott kereskedelmi egységrol, amelyet
prezentalnak. A végleges jegy az esettanulmany, az irasbeli vizsga és az orai részvétel atlagaként
keriil beirasra. (Mindkét részfeladatnal minimum legalabb 2-es osztalyzat elérése!)

Zarthelyik, jegyz6konyvek, beszdmolok stb.

1. ZH

2. beadando

3. prezentacio
4. orai aktivitas

Az alairas feltétele, vizsga jegy kialakitasanak modszere:

TVSZ szerint 6rakon valo aktiv részvétel. Minimum 2-es mindkét évkozi részfeladaton.
Félév végi vizsga.

Az elsajatitand6 szakmai kompetenciak

Ismeri a kereskedelem és marketing szakteriilethez kot6d6 legfontosabb Osszefiiggéseket,
elméleteket és az ezeket felépité fogalomrendszert. Képes a marketing és értékesités rovid és
kozéptavia dontési folyamataiban vald eligazodasra, a gyors piaci valtozasok felismerésére,
azokhoz val6 alkalmazkodasra.

Irodalom

A kotelezo, illetve ajanlott irodalom:
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Kiado, Budapest. Ajanlott: * Agardi Irma (2008): Kereskedelmi menedzsment. Akadémiai Kiado.
Dudas Katalin (2012): A kereskedelmi gazdasagtan alapjai, PTE KTK, Pécs.




